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DEELNEMERS

Inkopers, algemene afdelingen,

iedereen die te maken krijgt met

juridische problemen op het gebied

van inkoop. 

VOORAFGAANDE VEREISTEN

Geen speciale kennis vereist.

VAARDIGHEDEN VAN DE

CURSUSLEIDER

De deskundigen die de cursus leiden

zijn specialisten op het betreffende

vakgebied. Zij werden geselecteerd

door onze pedagogische teams zowel

om hun vakkennis als hun

pedagogische vaardigheden voor elke

cursus die zij geven. Zij hebben

minstens vijf tot tien jaar ervaring in

hun vakgebied en oefenen of

oefenden verantwoordelijke

bedrijfsfuncties uit.

BEOORDELINGSMODALITEITEN

De cursusleider beoordeelt de

pedagogische vooruitgang van de

deelnemer gedurende de gehele

cursus aan de hand van

meerkeuzevragen, praktijksituaties,

praktische opdrachten, …

De deelnemer legt ook van tevoren en

naderhand een test af ter bevestiging

van de verworven kennis.

Opleiding : De juridische
aspecten van
inkoopcontracten beheersen
Praktijkcursus - 2d - 14u00 - Ref. ASJ 
Prijs : 1360 € V.B.
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Het veiligstellen van de leveranciersrelatie vereist waakzaamheid van de koper
bij het opstellen van en onderhandelen over het contract. Hoe kun je anticiperen
op de juridische risico's van inkoopcontracten? Deze training helpt je inzicht te
krijgen in de principes en best practices die komen kijken bij het opstellen van
een inkoopcontract.

Pedagogische doelstellingen

De belangrijkste principes van contracten begrijpen zoals die
worden toegepast op inkoop
De verschillende contractuele verplichtingen definiëren

Neem essentiële clausules, boetes en financiële clausules op in het
contract
Risico's en valkuilen identificeren en vermijden

Aan het einde van de training is de deelnemer in staat om:

Doelgroep
Inkopers, algemene afdelingen, iedereen die te maken krijgt met juridische
problemen op het gebied van inkoop.

Voorafgaande vereisten
Geen speciale kennis vereist.

Praktische modaliteiten

Het in de praktijk brengen door middel van gerichte oefeningen, interactieve
discussies en feedback.

Praktisch werk

Opleidingsprogramma
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PEDAGOGISCHE EN TECHNISCHE

MIDDELEN 

• De gebruikte pedagogische

middelen en cursusmethoden zijn

voornamelijk: audiovisuele

hulpmiddelen, documentatie en

cursusmateriaal, praktische

oefeningen en correcties van de

oefeningen voor praktijkstages,

casestudies of reële voorbeelden

voor de seminars. 

• Na afloop van de stages of seminars

verstrekt ORSYS de deelnemers een

evaluatievragenlijst over de cursus

die vervolgens door onze

pedagogische teams wordt

geanalyseerd. 

• Na afloop van de cursus wordt een

presentielijst per halve dag verstrekt,

evenals een verklaring van de

afronding van de cursus indien de

stagiair alle sessies heeft bijgewoond.

TOEGANGSMODALITEITEN EN

TERMIJNEN

De inschrijving dient 24 uur voor

aanvang van de cursus

plaatsgevonden te hebben.

TOEGANKELIJKHEID VOOR

MINDERVALIDEN

Is voor u speciale toegankelijkheid

vereist? Neem contact op met mevr.

FOSSE, contactpersoon voor

mindervaliden, via het adres psh-

accueil@ORSYS.fr om uw verzoek en

de haalbaarheid daarvan zo goed

mogelijk te bestuderen.

Juridische basisbegrippen.
De verkoper en de koper.
Wat zijn de verplichtingen van beide partijen?

Wat is een koopcontract?
Overeenkomsten en verschillende soorten contracten.
De Algemene Verkoop- en Inkoopvoorwaarden (GCS/CGA).
Het type verlenging (stilzwijgend, uitdrukkelijk, enz.).
De risico's die zich kunnen voordoen.

Het belang van het doel van het contract.
Vergeet de prijzen, deadlines en duur niet.
Wat te doen bij een geschil
Intellectueel eigendom.
Vertrouwelijkheidsclausules.
Overdraagbaarheid van het contract.
Mogelijke wijzigingen.

Boeteclausules.
Hoe kan ik een contract opschorten of beëindigen?
De voor- en nadelen.
Gevallen van overmacht.
Verborgen gebreken.

De betalingsformule.
De intentieverklaring.
Prijzen en borg.
Prijsherzieningen.

Wat is mededingingsrecht?
Wettelijke en regelgevende bepalingen.
Hoe transparant zijn prijzen en kortingen?
Monopolies en dominante posities.

1 De grondbeginselen van het handelsrecht

2 Het koopcontract

Oefening
Stel een koopcontract op en definieer de verschillende contractuele
verplichtingen.

3 Essentiële clausules

Oefening
Ga door met het opstellen van een koopcontract, inclusief de essentiële
clausules.

4 Sancties

5 Financiële aspecten

Oefening
Voltooi het opstellen van een koopcontract, inclusief boetes en financiële
aspecten.

6 Mededingingsrecht
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De soorten contracten die meer risico met zich meebrengen dan andere.
Dienstverleners en onderaannemers op locatie.
Regels voor gezondheid en veiligheid.
De specifieke kenmerken van internationale contracten.
Internationale handelstermen (Incoterms).

7 Risicocontracten

Data en plaats

KLAS OP AFSTAND 
2026 : 15 juni, 15 juni, 17 aug., 17 aug., 19 okt.,
7 dec., 7 dec.

PARIS LA DÉFENSE 
2026 : 15 juni, 17 aug., 19 okt., 7 dec.

LILLE 
2026 : 15 juni, 7 dec.
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