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DEELNEMERS

Iedereen die een korte, krachtige

communicatiestijl wil ontwikkelen

om mensen voor zich te winnen en te

overtuigen. 

VOORAFGAANDE VEREISTEN

Geen speciale kennis vereist.

VAARDIGHEDEN VAN DE

CURSUSLEIDER

De deskundigen die de cursus leiden

zijn specialisten op het betreffende

vakgebied. Zij werden geselecteerd

door onze pedagogische teams zowel

om hun vakkennis als hun

pedagogische vaardigheden voor elke

cursus die zij geven. Zij hebben

minstens vijf tot tien jaar ervaring in

hun vakgebied en oefenen of

oefenden verantwoordelijke

bedrijfsfuncties uit.

BEOORDELINGSMODALITEITEN

De cursusleider beoordeelt de

pedagogische vooruitgang van de

deelnemer gedurende de gehele

cursus aan de hand van

meerkeuzevragen, praktijksituaties,

praktische opdrachten, …

De deelnemer legt ook van tevoren en

naderhand een test af ter bevestiging

van de verworven kennis.

Opleiding : Pitchworkshop:
mensen overtuigen in Ted
Talk-modus
Essentieel 3u30, alleen afstandsonderwijs

Praktijkcursus - 3.30 uur - Ref. 9PI 
Prijs : 370 € V.B.

Heb je minder dan drie minuten om je idee, project of product te presenteren? Je
doel: indruk maken met een presentatiestijl geïnspireerd op Ted Talks. Deze
praktische workshop helpt je de juiste reflexen aan te leren voor overtuigende,
krachtige en korte communicatie.

Pedagogische doelstellingen

Het belang begrijpen van korte communicatie met een grote
impact
Verhalen voorbereiden en oefenen

De aandacht trekken met behulp van stem- en lichaamstechnieken
die we van het theater hebben geërfd

Aan het einde van de training is de deelnemer in staat om:

Doelgroep
Iedereen die een korte, krachtige communicatiestijl wil ontwikkelen om mensen
voor zich te winnen en te overtuigen.

Voorafgaande vereisten
Geen speciale kennis vereist.

Praktische modaliteiten

Actief leren. Interactieve quiz. Ontdekkingstechnieken op maat van jouw
professionele omgeving. Pitch schrijfoefeningen, getimede simulaties en
debriefing.

Leer methodes

Opleidingsprogramma



PEDAGOGISCHE EN TECHNISCHE

MIDDELEN 

• De gebruikte pedagogische

middelen en cursusmethoden zijn

voornamelijk: audiovisuele

hulpmiddelen, documentatie en

cursusmateriaal, praktische

oefeningen en correcties van de

oefeningen voor praktijkstages,

casestudies of reële voorbeelden

voor de seminars. 

• Na afloop van de stages of seminars

verstrekt ORSYS de deelnemers een

evaluatievragenlijst over de cursus

die vervolgens door onze

pedagogische teams wordt

geanalyseerd. 

• Na afloop van de cursus wordt een

presentielijst per halve dag verstrekt,

evenals een verklaring van de

afronding van de cursus indien de

stagiair alle sessies heeft bijgewoond.

TOEGANGSMODALITEITEN EN

TERMIJNEN

De inschrijving dient 24 uur voor

aanvang van de cursus

plaatsgevonden te hebben.

TOEGANKELIJKHEID VOOR

MINDERVALIDEN

Is voor u speciale toegankelijkheid

vereist? Neem contact op met mevr.

FOSSE, contactpersoon voor

mindervaliden, via het adres psh-

accueil@ORSYS.fr om uw verzoek en

de haalbaarheid daarvan zo goed

mogelijk te bestuderen.

Leer de basis van pitching met een interactieve quiz over de regels van de
kunst (Klaxoon).
Kies echte communicatiesituaties (verleden of toekomst) en verdeel ze in
subgroepen.
Het ontwerpen van de ultra-pitch van je presentatie.
Identificeer de belangrijkste boodschappen in elke communicatiesituatie.

Gebruik technieken voor mondelinge vertellingen geïnspireerd door
theater.
Je schriftelijke pitch omzetten in een live verbale expressie.
Verbale (inhoud), non-verbale (lichaam) en paraverbale (stem)
communicatie op elkaar afstemmen.
Gebruik de overtuigende kracht van stilte om je argument kracht bij te
zetten.
Presenteer het in zijn geheel.

1 Je pitch voorbereiden met storytelling

Praktisch werk
Interactieve quiz, pitch schrijven in subgroepen. Individuele en
groepsdebriefing.

2 Je storytelling pitch oefenen en presenteren

Rollenspel
Individuele werpoefeningen, debriefing en identificatie van gebieden voor
vooruitgang voor individuele ontwikkelingsplannen.
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