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DEELNEMERS

Deze cursus is bedoeld voor alle

belanghebbenden die betrokken zijn

bij het beheer van IT-contracten:

managers, IT-inkopers,

licentiebeheerders, advocaten, enz. 

VOORAFGAANDE VEREISTEN

Geen speciale kennis vereist.

VAARDIGHEDEN VAN DE

CURSUSLEIDER

De deskundigen die de cursus leiden

zijn specialisten op het betreffende

vakgebied. Zij werden geselecteerd

door onze pedagogische teams zowel

om hun vakkennis als hun

pedagogische vaardigheden voor elke

cursus die zij geven. Zij hebben

minstens vijf tot tien jaar ervaring in

hun vakgebied en oefenen of

oefenden verantwoordelijke

bedrijfsfuncties uit.

BEOORDELINGSMODALITEITEN

De cursusleider beoordeelt de

pedagogische vooruitgang van de

deelnemer gedurende de gehele

cursus aan de hand van

meerkeuzevragen, praktijksituaties,

praktische opdrachten, …

De deelnemer legt ook van tevoren en

naderhand een test af ter bevestiging

van de verworven kennis.

Opleiding : IT-contracten, de
specifieke kenmerken
begrijpen en de inkoop
beheersen
hardware, software, diensten...
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Deze cursus is bedoeld voor iedereen die een beter begrip wil krijgen van de
verschillende soorten IT-contracten (hardware, licenties, diensten,
faciliteitenbeheer, internet, etc.) en de essentiële aspecten van het recht wil leren
kennen die meer specifiek betrekking hebben op het IT-vakgebied.

Pedagogische doelstellingen

Ontdek de verschillende soorten IT-contracten en hun specifieke
kenmerken
De essentiële principes van het lezen van contracten onder de knie
krijgen
De rechten en plichten van de partijen begrijpen

Typische IT-contractclausules uitleggen

Aan het einde van de training is de deelnemer in staat om:

Doelgroep
Deze cursus is bedoeld voor alle belanghebbenden die betrokken zijn bij het
beheer van IT-contracten: managers, IT-inkopers, licentiebeheerders, advocaten,
enz.

Voorafgaande vereisten
Geen speciale kennis vereist.

Praktische modaliteiten

Theoretische input, praktische casussen gebaseerd op contracten. Individueel en
klein groepswerk.

Voorbeeld
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PEDAGOGISCHE EN TECHNISCHE

MIDDELEN 

• De gebruikte pedagogische

middelen en cursusmethoden zijn

voornamelijk: audiovisuele

hulpmiddelen, documentatie en

cursusmateriaal, praktische

oefeningen en correcties van de

oefeningen voor praktijkstages,

casestudies of reële voorbeelden

voor de seminars. 

• Na afloop van de stages of seminars

verstrekt ORSYS de deelnemers een

evaluatievragenlijst over de cursus

die vervolgens door onze

pedagogische teams wordt

geanalyseerd. 

• Na afloop van de cursus wordt een

presentielijst per halve dag verstrekt,

evenals een verklaring van de

afronding van de cursus indien de

stagiair alle sessies heeft bijgewoond.

TOEGANGSMODALITEITEN EN

TERMIJNEN

De inschrijving dient 24 uur voor

aanvang van de cursus

plaatsgevonden te hebben.

TOEGANKELIJKHEID VOOR

MINDERVALIDEN

Is voor u speciale toegankelijkheid

vereist? Neem contact op met mevr.

FOSSE, contactpersoon voor

mindervaliden, via het adres psh-

accueil@ORSYS.fr om uw verzoek en

de haalbaarheid daarvan zo goed

mogelijk te bestuderen.

Opleidingsprogramma

Belangrijkste concepten.
Definities: contract, verplichting, producten, diensten, enz.
Inleiding tot het verbintenissenrecht.
Speciale kenmerken van IT-contracten.

Initiëren van het contract (eisen, looptijd, directe overeenkomst,
aanbesteding).
Onderhandelen over clausules en tarieven.
Afronding van de onderhandelingen en ondertekening van contracten.
Duur van het contract.
Geschillenbeslechting.
Contractverlenging (stilzwijgende verlenging, opzegtermijn).
Endossementen en bestellingen.
Beëindiging van het contract (op termijn, vooraf, bij betwisting).

De belangrijkste contractuele documenten.
Hiërarchische principes van contracten.
Het contract sturen.

De plicht om te adviseren.
Intellectueel eigendom.
Audit-, benchmark-, overdraagbaarheids- en niet-retentieclausules.
Geheimhoudingsplicht.
Plichten van de klant, plicht tot samenwerking, discretie, enz.

Prijzen.
Prijswijzigingen tijdens de looptijd van het contract.
Betalingsvoorwaarden.

Onderhoud en ondersteuning.
Onderaanneming.
Overdracht van eigendom.
Garanties.
Training en overdracht van vaardigheden.

1 Inleiding

2 Fasen in de levenscyclus van een contract

3 Hiërarchie van contracten en contractuele documenten

4 Verplichtingen van de partijen en contractuele bepalingen

Workshop storytelling
Voorbeelden van clausules, analyse. Jurisprudentie.

5 De prijzen

6 Speciale functies



Dienstverleningscontracten (tijd en materialen, vaste prijs).
Dienstencontracten (outsourcing, cloud).
Het contract voor de verkoop van apparatuur (producten, gebreken,
verborgen gebreken, conformiteitsgarantie).
Het huurcontract.
Licentiecontract (gebruiksrecht, onderhoud).
Het softwarepakketcontract (auteursrecht, broncode, geen uitzetting,
gebruik, updates).
Gemengde en distributiecontracten.
Andere soorten IT-contracten.

7 Presentatie van de verschillende soorten contracten en hun specifieke

kenmerken

Data en plaats

KLAS OP AFSTAND 
2026 : 26 maa., 4 juni, 17 sep., 8 dec.

PARIS LA DÉFENSE 
2026 : 26 maa., 4 juni, 17 sep., 8 dec.


	Opleiding : IT-contracten, de specifieke kenmerken begrijpen en de inkoop beheersen
	Synthese cursus - 2d - 14u00 - Ref. CFN  Prijs : 1720 € V.B.
	1 Inleiding
	2 Fasen in de levenscyclus van een contract
	3 Hiërarchie van contracten en contractuele documenten
	4 Verplichtingen van de partijen en contractuele bepalingen
	5 De prijzen
	6 Speciale functies
	7 Presentatie van de verschillende soorten contracten en hun specifieke kenmerken


