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DEELNEMERS

Bedrijfsmanagers. Internationale

kopers en verkopers. KMO-managers.

Managers import of export. 

VOORAFGAANDE VEREISTEN

Bekend zijn met de belangrijkste

principes van ondernemingsrecht en

internationale handelspraktijken.

VAARDIGHEDEN VAN DE

CURSUSLEIDER

De deskundigen die de cursus leiden

zijn specialisten op het betreffende

vakgebied. Zij werden geselecteerd

door onze pedagogische teams zowel

om hun vakkennis als hun

pedagogische vaardigheden voor elke

cursus die zij geven. Zij hebben

minstens vijf tot tien jaar ervaring in

hun vakgebied en oefenen of

oefenden verantwoordelijke

bedrijfsfuncties uit.

BEOORDELINGSMODALITEITEN

De cursusleider beoordeelt de

pedagogische vooruitgang van de

deelnemer gedurende de gehele

cursus aan de hand van

meerkeuzevragen, praktijksituaties,

praktische opdrachten, …

De deelnemer legt ook van tevoren en

naderhand een test af ter bevestiging

van de verworven kennis.

Opleiding : De juridische
aspecten van internationale
contracten beheersen
Praktijkcursus - 2d - 14u00 - Ref. CIJ 
Prijs : 1360 € V.B.

Deze cursus geeft je een overzicht van het internationale juridische
bedrijfsklimaat. Je leert over contractuele regels en praktijken en hoe je
specifieke risico's kunt identificeren. Een deel van de cursus is gewijd aan de
impact van sociaal-culturele aspecten in verschillende regio's van de wereld.

Pedagogische doelstellingen

De belangrijkste internationale verdragen kennen

Onderscheid maken tussen de verschillende soorten
internationale contracten
De risico's van internationale contracten meten

Het meten van de impact van sociaal-culturele aspecten.

Aan het einde van de training is de deelnemer in staat om:

Doelgroep
Bedrijfsmanagers. Internationale kopers en verkopers. KMO-managers.
Managers import of export.

Voorafgaande vereisten
Bekend zijn met de belangrijkste principes van ondernemingsrecht en
internationale handelspraktijken.

Praktische modaliteiten

Deze training is gebaseerd op collectieve reflectie, put uit de ervaringen van
deelnemers en wordt geïllustreerd aan de hand van casestudy's.

Verstrekken en bijwerken van kennis, analyse van juridische teksten, feedback en
casestudy's.

Groepsdiscussie

Leer methodes

Opleidingsprogramma



PEDAGOGISCHE EN TECHNISCHE

MIDDELEN 

• De gebruikte pedagogische

middelen en cursusmethoden zijn

voornamelijk: audiovisuele

hulpmiddelen, documentatie en

cursusmateriaal, praktische

oefeningen en correcties van de

oefeningen voor praktijkstages,

casestudies of reële voorbeelden

voor de seminars. 

• Na afloop van de stages of seminars

verstrekt ORSYS de deelnemers een

evaluatievragenlijst over de cursus

die vervolgens door onze

pedagogische teams wordt

geanalyseerd. 

• Na afloop van de cursus wordt een

presentielijst per halve dag verstrekt,

evenals een verklaring van de

afronding van de cursus indien de

stagiair alle sessies heeft bijgewoond.

TOEGANGSMODALITEITEN EN

TERMIJNEN

De inschrijving dient 24 uur voor

aanvang van de cursus

plaatsgevonden te hebben.

TOEGANKELIJKHEID VOOR

MINDERVALIDEN

Is voor u speciale toegankelijkheid

vereist? Neem contact op met mevr.

FOSSE, contactpersoon voor

mindervaliden, via het adres psh-

accueil@ORSYS.fr om uw verzoek en

de haalbaarheid daarvan zo goed

mogelijk te bestuderen.

De oorsprong en bronnen van het internationaal recht: de lex mercatoria.
Rechtsfilosofieën over de hele wereld: landen met burgerlijk recht, landen
met gewoonterecht, religieus recht, gewoonterecht.
Conventioneel recht. Internationale uniforme regels en gebruiken.
De belangrijkste internationale verdragen.
De beginselen van internationaal handelsrecht en Europees
verbintenissenrecht.
Het Gemeenschapsrecht en de beginselen van vrije mededinging.
Het begrip internationaal contract: welk recht? Welke rechter? Welke taal?

De verschillende internationale contracten.
Verkoop-, bedrijfs- en onderaannemingscontracten.
Algemene en bijzondere voorwaarden.
Standaardclausules in internationale contracten.
Het nut van clausules en de risico's die vermeden moeten worden.
Hoe je een verkoopcontract opstelt.
Internationale inkoopmethodologie.
Joint ventures.

Risicobronnen in internationale contracten.
Geopolitieke, economische, betalings-, niet-kwaliteits- en
doorlooptijdrisico's...
Beoordeling van het landenrisico.
De juiste Incoterm kiezen.
Keuze van betaalmethode.
Geschillenbeslechting.
Minnelijke schikking, arbitrage, ADR, forumkeuze.
Het exequaturbeginsel.

Definitie van het begrip sociocultuur.
Juridische en culturele focus op verschillende landen over de hele wereld.

1 De internationale juridische omgeving

Casestudy
Gedetailleerde analyse van het Verdrag van Wenen inzake internationale
koopovereenkomsten betreffende roerende zaken van 1980.

2 Contractuele elementen

Groepsdiscussie
Talrijke casestudies over de verschillende soorten internationale contracten.

3 Risico's verbonden aan internationale contracten

Workshop storytelling
Analyse van talrijke documentaire voorbeelden van de verschillende soorten
internationale contracten.

4 Sociaal-culturele aspecten van contractuele relaties

Oefening
Vergelijkende analyse van de verschillende bestudeerde gebieden en
opstellen van best practice sheets.

Data en plaats
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